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Cesta nahoru XVIII. - Št�stí p�eje 
p�ipraveným 
 
Cizí slovo serendipita ozna�uje schopnost, díky níž š�astnou náhodou u�iníme velký objev. 
Tuto vlastnost m�la �ada hrdin� ze staré perské pohádky O t�ech princích ze Serendipu, jak se 
d�íve ozna�ovala Srí Lanka.  
Z princ� se podle vypráv�ní staly legendy práv� díky schopnosti zdánliv� "odhalovat" v�ci 
nebo situace oplývající velkým významem, aniž by je však v�dom� vyhledávali.  
Slovo serendipita se tak dostalo do slovník� jako termín popisující situaci, kdy se št�stí 
n�komu prost� "p�ihodí".  
Kolik byste dali za to, abyste také m�li takový nos na št�stí? �íkáte, že hodn�? Pak �t�te dál. 
Ukážu vám, jak toho dosáhnout jen za cenu dnešního vydání tohoto deníku.  
Z rozhovor� s úsp�šnými lidmi, s nimiž jsem za léta své praxe o fenoménu serendipity 
hovo�il, jsem se dozv�d�l t�i v�ci: 
 
1) Serendipita m�že být skute�n� mocná. 
 
2) Tém�� každý, koho jsem se ptal, mi dokázal popsat moment serendipity, který m�l výrazný 
vliv na jeho život, kariéru �i vztah. 
 
3) Aby mohla "náhoda" zafungovat, je t�eba mít jistý stupe� citlivosti.  
 
Ješt� než budeme pokra�ovat, dovolte mi vysv�tlit, jak se definice termínu vztahuje k vaší 
karié�e. Toto vysv�tlení se týká jediného slova - náhoda. Zatímco pojem serendipita 
nazna�ený v pohádce, nalézání v�cí velké hodnoty pouhou náhodou, je pro nás všechny 
p�itažlivý, na náhody v souvislosti s p�íležitostmi a dlouhodobým a udržitelným úsp�chem �i 
št�stím v život� nev��ím.  
O tomto tématu jsem vedl již bezpo�et konverzací a slyšel jsem úžasná vypráv�ní o tom, jak 
"n�kdo prost� jen tak na n�koho natrefil" nebo se "z�istajasna" objevila p�íležitost, která 
zm�nila sm�r jejich života.  
Ale p�i bližším zkoumání jsem zjistil, že ve valné v�tšin� t�chto p�ípad� se spíše stalo to, co 
popisuje polská v�dkyn� a nositelka Nobelovy ceny Marie Curieová-Sklodowská, když �íká: 
"P�íležitost je pr�nikem náhody a p�ipravenosti." Madame Curieová-Sklodowská tu výstižn� 
vyjmenovává požadavek p�ipravenosti a pov�domí.  
Serendipita není výhra ve sportce. Funguje tehdy, když v�dom� �i podv�dom�, cosi hledáte a 
víte o tom dost na to, abyste mohli okamžit� jednat ve chvíli, když to cosi najdete. Nebo 
vidíte n�co, co vás k tomu m�že dovést. Jen tak na n�koho natrefit nemá mimo obor fyziky 
žádnou relevanci.  
Ale natrefit na n�koho, o n�mž víte, že m�že hrát roli v tom, �eho se snažíte dosáhnout, a to v 
dob� kdy se vám zrovna hodí využít jejich odbornosti, �i kapitálu, atd., požádáte je o pomoc a 
oni souhlasí. Tak tomu se �íká serendipita. Její hledání je jako hledání radioaktivity - bez 
správných nástroj� se vám to nepovede. Když v�dci hledají radioaktivitu, používají Geiger�v 
detektor.  
 
Jakmile se p�iblíží k radioaktivnímu objektu, Geiger�v p�ístroj za�ne signalizovat nález. Sv�j 



vlastní "Geiger�v detektor" na vyhledávání p�irozeného št�stí 
si sestrojíte následovn�.  
Nejd�íve se musíte soust�edit na to, co vlastn� chcete, a� jde o fyzický p�edm�t, seznámení s 
n�kým nebo o zam�stnání.  
�ím konkrétn�ji popíšete to, co hledáte, a �ím více o tom víte, tím citliv�jší váš pomyslný 
Geiger�v detektor bude. V této fázi se p�ipravujete, sbíráte informace, získáváte znalosti o 
tom, co chcete. V duchu si vytvá�íte pomyslný obrázek.  
A pak už musíte být ve st�ehu a dávat pozor. B�hem dne, p�i setkání s lidmi, p�i poslechu 
rozhlasu, sledování televize, �etb� novin, p�i nastupování do letadla, p�i nákupech - tam všude 
musí být váš Geiger�v detektor zapnutý. Celé dny mu naslouchejte a budete p�ekvapeni, jaké 
"št�stí" se na vás bude lepit.  
Takhle serendipita funguje - soust�ed�ním, inteligencí, moudrostí a rozumem si na ni 
vybudujete citlivost. Takhle se dostanete k p�íležitostem. Sám tuto techniku mnoho let 
používám.  
Ti z vás, kdo pochopí moudrost a sílu její jednoduchosti a aplikují je v život� i karié�e, natrefí 
na �adu skv�lých "objev�".  
Rozlou�ím se s vámi svým oblíbeným citátem skv�lého francouzského v�dce 19. století, 
Louise Pasteura: "Náhoda p�eje p�ipraveným."  
Hodn� št�stí na cest� vzh�ru! 
 
Pepper de Callier, p�edseda Bubenik Partners 


